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+ LLUMINA 02. EL RETO  o2/10

CONSULTING

CUANDO CRECER
EXIGE MAS
CLARIDAD

Muchas empresas llegan a un punto en el que
seguir avanzando requiere algo mas que esfuerzo.
Los equipos trabajan, los proyectos avanzan y las
oportunidades aparecen, pero la informacion esta
dispersa, los procesos no siempre acompanan y las
decisiones estratégicas se diluyen en el dia a dia.

En LUMINA Consulting ayudamos a transformar
esa complejidad en una hoja de ruta clara,

ordenada y accionable.

Falta de foco Procesos poco Crecimiento
eficientes sin estructura
Prioridades poco definidas Tareas repetitivas, Nuevas oportunidades
y equipos trabajando en dependencias internasy sin un modelo claro para
demasiadas direcciones. pérdida de tiempo operativo. sostenerlas.

66 Una empresa no necesita mds ruido.
Necesita claridad, criterio y metodo. 99
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CONSULTING

CONSULTORIA
BOUTIQUE PARA
EMPRESAS EN
TRANSFORMACION
4+

LUMINA Consulting es una firma especializada
en estrategia, mejora operativa y desarrollo

de modelos de crecimiento. Trabajamos con
empresas que necesitan ordenar su situacion
actual, identificar oportunidades reales y
convertir sus objetivos en planes concretos.

Nuestro enfoque combina analisis, vision de
negocio y acompanamiento prz’lctico para que
cada decision tenga una traduccion clara en
acciones, responsables y resultados medibles.

proyectos sectores de clientes
estratégicos acompanados con planes
desarrollados implementados

o

. I . ~ o ~ o o
Claridad estrategica Eficiencia Crecimiento
operativa accionable
—<r— — 4+ — — 4+ —
Definimos prioridades y Detectamos mejoras Disefiamos planes
traducimos objetivos en en procesos, equipos y realistas para avanzar
decisiones. herramientas. con estructura.

NVA
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+ LLUMINA 04. SERVICIOS PRINCIPALES o4/ 10

CONSULTING

SERVICIOS DISENADOS
PARA ORDENAR,
ACTIVAR Y ESCALAR

<4 Acompanamos a empresas que necesitan tomar
mejores decisiones, mejorar su funcionamiento
interno y preparar nuevas etapas de crecimiento.

@ OIf] @& O2

. 14 . . . o/

Diagnostico Optimizacion Planes de
I e . . .

estrategico operativa crecimiento
Andlisis de la situacién Revisién de procesos, Disefio de hojas de ruta
actual, retos principales, flujos de trabajo, roles, comerciales, organizativas o
prioridades de negocio y herramientas y puntos de de expansién con objetivos,
oportunidades de mejora. friccion interna. fases e indicadores.

o/ /] o/
@ Transformacion O 4 Documentacion O
interna ejecutiva

Acompainiamiento en cambios Preparacion de presentaciones,

organizativos, implantacién informes y materiales de decisién

de nuevos modelos de trabajo para direccién, inversores o

y alineacion de equipos. equipos clave.
4 NUESTRO ENFOQUE FOCO IMPACTO ALIANZA

en lo que medible y cercana,

Claridad estratégica, foco en realmente sostenible. flexible y
resultadosy ejecucién junto a importa. profesional.
tu equipo.

<+
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+ L.LUMINA 05. METODOLOGIA

CONSULTING

UN METODO CLARO
PARA AVANZAR
CON SEGURIDAD

Cada proyecto se estructura en fases concretas para
proy 1%
pasar del analisis inicial a un plan de accion aplicable.

Escucha y contexto

Entendemos la situacién de la
empresa, sus objetivos, bloqueos 'y
prioridades.

. I4 .
Diagnostico
Q Analizamos informacién, procesos,

equipos y oportunidades de mejora.

66
No

entregamos

- . o« [/ 14 .
Definicion estrategica

Ordenamos los hallazgos y
establecemos focos de trabajo.

ideas suelras.

Plan de accion Cons tTUimOS

Disefiamos una hoja de ruta con

fases, responsables, indicadores 'y d€Ci$ion€S
proximos pasos. c
aplicables.

Acompaﬁamiento

Apoyamos la implantacién, revisién
y ajuste del plan segln resultados.

LUMINA CONSULTING + CONSULTORIA PREMIUM 05/ 10
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CONSULTING
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EJEMPLO DE

APLICACION

Coémo una empresa de servicios profesionales puede
ordenar su oferta, mejorar sus procesos internos y
preparar una nueva etapa comercial.

Cliente: Estudio profesional con 25
personas.

Reto: Crecimiento desordenado,
é&ﬁ servicios poco definidos y procesos
internos dependientes de perfiles clave.

Objetivo: Clarificar la propuesta
comercial, mejorar la organizacion interna
y disefiar una hoja de ruta de crecimiento.

->C3
CCD)
[ —
Redefinicion de oferta

Diagnostico inicial

Analisis de servicios,
clientes, procesosy
estructura interna.

Agrupacion de servicios,
creacién de paquetes
comerciales y mejora del
discurso de venta.

INTERVENCION

. . o/ .
()Ptl]ﬂ 1zacion OpCl'Zl[ 1va

Identificacion de tareas
criticas, responsabilidades
y puntos de mejora.

A

Plan de crecimiento

Disefio de una hoja de ruta
a 6 meses con prioridades,
acciones e indicadores.

RESULTADO ESPERADO

4 Oferta comercial mas clara.
4 Procesos internos mejor definidos.
4 Mayor alineacion del equipo.

4 Mejor capacidad para caprar clientes de mayor valor.

CONSULTORIA PREMIUM » ESTRATEGIA « OPERACIONES * CRECIMIENTO « RESULTADOS



07/10

+ BENEFICIOS

N

RESULTADOS QUE
SE TRADUCEN EN
DECISIONES

Nuestro trabajo ayuda a que la empresa gane foco,

. . o/
estructura y capacidad de ejecucion.

\_

priorizar, qué evitary dénde

Mas claridad

La direccion sabe qué

concentrar recursos.

Al

. . o« /
De la intuicion

LUMINA

CONSULTING

Mejor ()rganizacién

L

-

Mayor eficiencia

Se reducen tareas
duplicadas, fricciones
internas y dependencias
innecesarias.

o e o
ad la accion
estructumda. Los equipos trabajan con
procesos mas clarosy
+ responsabilidades mejor
definidas.
. .
4 @ N O ®
Oferta mas solida Crecimiento mas
controlado
Los servicios se presentan La!S oportunidades se
de forma mas comprensible, gestionan con una hoja de
atractiva y vendible. ruta realista.
o N\

~
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LUMINA

* CONSULTING
LO QUE NOS HACE
DIFERENTES

Trabajamos desde una perspectiva cercana, estrategica

08/10 + ENFOQUE DIFERENCIAL

y practica. No buscamos imponer modelos complejos,
sino construir soluciones comprensibles, utiles y
adaptradas al momento real de cada empresa.

Consultoria boutique

Relacion directa, implicacién
seniory atencién personalizada.

Vision estratégica y operativa

Conectamos la visién de negocio
con la realidad diaria de los equipos.

o/
Documentacion clara

Entregamos materiales visuales,
ordenados y preparados para
tomar decisiones.

. . I
Acompanam 1ento pl’ZlCthO

Ayudamos a pasar del andlisis a la
implementacién.

6

La estrategia solo aporta valor

cuando se entiende, se comparte y \k\\ ‘ //Z

se ejecuta. 99
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4+ LUMINA Consulting - modalidades de colaboracion

FORMAS DE
TRABAJAR JUNTOS

<4

Adaptamos C’Jdll COlleOl’ZlCi(%n 211 momento,

tamano Yy necesidad de 121 ¢mpresa.

Diagnostico
Express

Para empresas que necesitan
una vision externa r'ipida y
accionable.

INCLUYE
4 Sesidn inicial.

4+ Analisis de situacion.
+ Informe de oportunidades.

DURACION ORIENTATIVA:

2-3 semanas

4 Recomendaciones prioritarias.

MODALIDAD RECOMENDADA

Proyecto
Estratégico

NI Z
LUMINA

CONSULTING

SR

Acompaﬁamiento
Continuo

Para empresas que necesitan
ordenar su modelo, procesos u
hoj a de ruta.

INCLUYE

Diagnéstico completo.
Talleres estratégicos.
Definicion de prioridades.
Plan de accién detallado.

+ 4+ 4+ ++

Presentacién ejecutiva.

DURACION ORIENTATIVA:

6-8 semanas

+ 4+ 4+ + 4+

Para empresas que quieren
apoyo estratégico recurrente.

INCLUYE

Reuniones periddicas.
Seguimiento de indicadores.
Apoyo en decisiones clave.
Ajuste de hoja de ruta.
Documentacidn ejecutiva.

DURACION ORIENTATIVA:

Mensual / trimestral

\/

Cada modalidad puede adaptarse en alcance y profundidad segun el

contexto y los objetivos de tu organizacion.

LUMINA CONSULTING
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NIA
LUMINA

CONSULTING

CONSTRUYAMOS
TU PROXIMA ETAPA

CON CLARIDAD

LUMINA Consulting

ESTRATEGIA« OPERACIONES « CRECIMIENTO

@ Email:
hello@luminaconsulting.com

Web:
www.luminaconsulting.com

Ubicacion:
Madrid - Barcelona - Online

+

Claridad para decidir. Método para avanzar.

+

Marca ficticia creada para mostrar el desarrollo visual de un dossier comercial premium: estructura editorial, jerarquia
de servicios, narrativa de venta, metodologia, tablas comparativas y preparacion de PDF digital.




